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AssCompact: In Zeiten wie diesen ist die wirtschaftliche
Starke einer Versicherungsgesellschaft von besonderem
Interesse. Wer ist Garantiegeber bei Clerical Medical?

Mag. Bernd Hartweger: Der Garantiegeber bei den Pro-
dukten von Clerical Medical ist Clerical Medical
selbst. Clerical Medical ist aufsichtsrechtlich ein eigen-
standiges Unternchmen und verpflichtet, zu jedem
Zeitpunke die Vermigenswerte der Kunden zusammen
mit einer Sicherheitsmarge zu halten. Was selbstver-
standlich auch der Fall ist.

AC  Wie schauen die aktuellen Zablen aus?

BH Das Unternehmen verfiigt iiber Vermogenswerte
in Hoéhe von 27,18 Mrd. € und Passiva in Hohe von
20,48 Mrd. €. Ergibrt also einen positiven Saldo, also
freie Vermogenswerte in Hohe von mehr als 6,7 Mrd. €.
Die so genannte Free Asser Ratio belauft sich somir auf
32,5%. Wie gesagr, diese Vermogenswerte sind bei
Clerical Medical als eigenstindigem Unternehmen hin-
terlugt:

AC  Wie schauen diese Bewertungen aktuell aus?

BH Clerical Medical nimmet diesbeziiglich auch in
Osterreich im Vergleich zu allen Marketeilnehmern die
fithrende Position mit ,AA-“ (,ausgezeichnet*) von
Standard & Poor’s, ,AA* (,ausgezeichner®) von Fitch
Ratings und ,Aa2* (,excellent™) von Moody’s ein.

AC  Sicherbeit ist derzeit generell ein zentrales Thema
bei Finanz- und Vorsorgeprodukten...

BH Clerical Medical wird in GroBbritannien von der
britischen Finanzaufsichtsbehorde Financial Services
Authority FSA reguliert. Die FSA unterhilr strenge
Richtlinien hinsichtlich der Hohe der Reserven, die
ein Versicherungsunternehmen halten muss. Clerical
Medical wird auch den strengen Anforderungen der
FSA hinsichtlich des individuellen Risikokapitals ge-
recht, welche der neuen EU-Richtlinie Solvency 11 vo-
rausgghen. Ferner har die FSA vor wenigen Monaten
angekundigt, dass alle Versicherungsnehmer britischer

Clerical Medical:
Attraktive Produkte auch
in schwierigsten Zeiten

Lebensversicherer, auch wenn sie in anderen Lindern
Europas ansassig sind, vom Anlegerschurz des Financial
Services Compensation Scheme profitieren.

AC  Wie gebt es Ibrem Garantiefonds GAS80 in diesem
extrem schwierigen Umfeld?

BH Wir haben historisch eine der grifiten Kapital-
marktkrisen, wenn nicht uberhaupt die grofite weltweir,
erlebt. Die Kurse haben seit Jahresbeginn massiv nach
gegeben und wir miissen mir enormen Volarilitdren le-
ben. Man kann auch von einem Crashtest fiir Garantie-
produkte sprechen, und zwar sowohl in Hinblick auf
die Absicherungsmechanismen in den Produkeen, als
auch in Hinblick auf die Garantiegeber. Der GASQ hat
sich in beiden Bezichungen ausgezeichnet geschlagen!

Sowohl im Jahresvergleich als auch seit Beginn des Jah-
res ist die Performance des GABO, der auf europiische
Aktien fokussiert ist, naturgenmils deutlich besser als je-
ne der Aktienbenchmark DJ Eurostoxx 50— die Absiche-
rung greift also und das Abwartspotenzial ist bekannt-
lich bei -20% begrenzt. Auch im Vergleich zu traditonel-
len Garantieprodukten zeigr sich, dass man in duflerst
schwierigen Marktphasen, also bei Abwirtstrends bei
extrem hoher Volatilitit, mit den Garantiefonds ven
Clerical Medical deutlich besser fihrt, Das Konzept, ext-
rem rasch reagieren und den Aktienbestand im Fonds
sofort — und nicht etwa nur einmal pro Monat — den
Marktgegebenheiten anpassen zu konnen, funktioniert.

AC  Warum ist emnem Anleger beim Kauf in Zeiten
stark sinkender Aktienniveaus de facto eine fast 100%
Garantie von Beginn weg garantiert?

BH Es stimmt, aus Sicherheitsiiberlegungen ist der
Einstieg bei einem der Clerical Medical Garantiefonds
derzeit attraktiver als jemals zuvor, Grund dafiir ist,
dass der Riicknahmepreis der Anteile im GA80 nie un-
ter 80% des jemals erreichten Hochststandes fallen
kann und die damit verbundenen duflerst attraktiven
Garantieniveaus, die es gerade in Marktphasen nach
starken Kursriickgidngen zu nutzen gile. Kunden ziehen
bei Neuinvestitionen aus ¢inem niedrigeren Kaufpreis
der Anteile bei unverindertem Garantiepreis Vorteile
in Hinblick auf den Absicherungsgrad.

AC  Herr Mag. Hartweger, wir danken lhuen fiir das
Interview! i




