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Clerical Medical will Markt
in Osterreich aufmischen

Von Harald Waiglein

B Britischer Versi-
cherer schafft Garan-
tieprodukt auf ATX.

Isle of Man. Der heimische
Markt im Bereich Lebens-
versicherung wird von gro-
Ben Gesellschaften domi-
niert. Die groBten drei An-
bieter (Uniga-Gruppe, Spar-
kassen-Versicherung  und
Wr. Stadtische-Gruppe) de-
cken gemeinsam bereits et-
wa die Halfte des Marktes
ab.

Neue Anbieter aus dem
Ausland haben es da natur-
gemdlB schwer. Man konne
nicht mit einer Vielzahl von
Versicherungsprodukten
punkten, sondern mit nied-
rigen Kosten und Nischen-
Produkten, sagt Bernd Hart-
weger, Osterreich-Chef von
Clerical Medical. Die briti-
sche Versicherung, ist seit
1996 in Osterreich titig. Da-
mals wurden die Polizzen
noch aus Steuergriinden
von der Isle of Man aus ver-
trieben. Seit 2003 hat Cleri-
cal Medical auch eine Nie-
derlassung in Osterreich.
Der Versicherer ist Teil des
HBOS-Konzerns, der neunt-

groBten Bankengruppe Eu-
ropas. :

Mit einem neuen Ni-
schenprodukt will Clerical
Medical nun  verstarkt
Osterreicher  ansprechen:
Demnédchst soll eine fonds-
gebundene Lebensversiche-
rung angeboten werden, die
in den Wiener Borsenindex
ATX investiert. Die Einzah-
lungen bei einem Einmaler-
lag sollen fiir die Versiche-
rungskunden téaglich ohne
Abschlage behebbar sein.
Gleichzeitig gilt eine Garan-
tie von 80 Prozent des er-
reichten Hochstwertes. Bei
laufenden Einzahlungen

Garantie gEfF'dgt. Foto: apa

gibt es eine Mindest-Bin-
dungsfrist. Danach sind
auch diese Guthaben tag-
lich abschlagsfrei behebbar.

LEs ist technisch sehr
schwer, ein Garantie-Pro-
dukt auf den ATX darzustel-
len®, sagt Hartweger. Denn
nur fiinf Aktien (Erste
Bank, OMYV, Raiffeisen In-
ternational, Telekom und
Voest) machen 60 Prozent
des Gesamtgewichts des In-
dex aus. Durch diese gerin-
ge Streuung steige das Risi-
ko. Mit Hilfe von Options-
strategien sei es aber gelun-
gen, ein nachhaltiges Ga-
rantie-Modell zu entwi-
ckeln.

80 oder 100 Prozent

Dass die Garantie nur 80
und nicht 100 Prozent um-
fasst, sieht Hartweger als
Vorteil. ,Eine 100-prozenti-
ge Garantie gilt meist nur
am Ende der Laufzeit. Das
heiBt, sie bringt nur am
letzten Tag ein garantiert
besseres Ergebnis, als eine
80-prozentige Garantie auf
taglich falliges Geld.”
Gleichzeitig habe man nach
Borsen-Einbriichen  mehr
Flexibilitdt, um wieder von
Kursanstiegen  profitieren
zu kinnen. =




